
 

 

【【せせどどららーー必必見見】】  
  

ラライイババルル出出品品者者よよりり高高値値

ででもも売売りり続続けけるる方方法法！！！！    
  

今までごごめめんんななささいい。。  
 

先に売れていたのは私です 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

  
 

 

評価とか関係なく何故高値で売れるのか？？ 

全て実績付きで解説！！ 
                  

【【【【MARUMARUMARUMARU】】】】    
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【著作権について】  

このレポートは著作権法で保護されている著作物です。  

 

このレポートの著作権はMARUMARUMARUMARUに属します。  

 

 

著作権者の許可なく、このレポートの全部又は一部をいかなる手段

においても複製、転載、流用、転売等することを禁じます。  

 

 

このレポートに書かれた情報は、作成時点での著者の見解等です。  

 

著者は事前許可を得ずに誤りの訂正、情報の最新化、見解の変更等

を行う権利を有します。  

 

 

このレポートの作成には万全を期しておりますが、万一誤り、不正

確な情報等がありましても、著者・パートナー等の業務提携者は、

一切の責任を負わないことをご了承願います。  

 

 

 

 

【推奨環境】 

このレポート上に書かれている URL はクリックできます。できない

場合は最新の AdobeReader をダウンロードしてください。（無料） 

http://www.adobe.co.jp/products/acrobat/readstep2.html 
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はじめにはじめにはじめにはじめに    

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

はじめまして、MARUMARUMARUMARU と申します。（自己紹介は巻末にて） 

 

この度は本レポートをダウンロードして頂き、誠にありがとうござ

います。 

 

このレポート「せどり」実践者さんで売れないという悩みが多く挫

折してしまう前に読んで頂きたいと思い作成しました。 

 

同じ商品を出品していても他から購入されたりするのは「売売売売れないれないれないれない

理由理由理由理由」がありますので、あなたに当てはまる事があれば修正してい

きましょう。 

 

 

せどりで稼げた！！とヤル気になっても、やっぱり売れないと途中

で諦めてしまう方が多いので、本レポートを活用し売れるせどらー

になってください！！ 

 

あなたの「目的目的目的目的」を叶えるために、本レポートを活用しステップア

ップして行きましょう！ 
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コメントの重要性 
 

ご存知と思いますがAmazon転売では販売する商品はコメント欄のみ 

で商品状態を相手（購入者）に伝えなければなりません。 

 
知ってるよ！！って怒られそうですが、コメントを有効活用できて 

いますか？ 

 

私はコメントのみで他のライバル出品者より高値で購入して頂いて 

います。 

 

例えば 

 
私は FBA 出品なので 10,000 円がライバル出品者です。 
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1,500 円高くてもお買い上げ頂けます！（最安値との差額 2,000 円） 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 
 

全く同じ商品状態なのに差額 720 円（最安値との差額 3,163 円） 
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Amazon にも負けません！！差額 3,680 円（最安値との差額 3,900 円） 

 

 

 
 

 
 

これは外箱にスレやヘコみがあるそうですが、差額 11,320 円 
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このコメントを重視すると同等価格なら先に購入頂けます！！ 

 

 
他の出品者さんが 8,800 円で在庫 5品です。 

 

 

私も 8,800 円でした。 

 
 

 

でも全数量 15品が先に完売しました。 

 
 

 

このようにコメントだけで他のライバル出品者より高値で売れます 

し、同等価格なら先に売れてしまう程の破壊力があるのです。 

 

 

コメントはバカにできない販売戦略です！！ 
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コメントが重要なのわかったけどさ～ 

 

どうすれば良いんだよ！！って怒られそうなので、少しお話します。 

 

 

お客様が商品を購入する時に求める事は、価格もありますが、 

商品説明で安心感を与える事が重要です！！ 

 

 

外箱まで大切に保管するフィギュアマニアなら高くても状態の良い 

商品を購入します。 

 

 

初回限定盤の希少な DVDBOX なら商品の状態を明確に記載してある 

出品者から購入します。 

 

中古の書籍なら折れ･スレ･破れ･汚れなどの状態を説明します。 

 

新品商品なら「新品・未開封です」だけのコメントならダメです！ 

 

 

私は購入者目線でコメントに商品状態を記載しています。 

希少な商品なら「箱潰れやキズ、色あせもなく・・・」 

 

商品状態を詳しくコメントで伝えます。 

 

ただ、ダラダラ長いコメントも読まれませんので、完結に。 

 

 

そしてコメントを重視すると 1円でも安く買いたい人より、コメン 

トを読んで購入して頂けるので質の良いお客様が多いです。 

 

そういうお客様は評価も頂ける可能性が高くなります 
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先日、私が 4,980 円で販売していたら、ライバル出品者が Amazon の 

トップ表示狙いで 1円下げて 4,979 円で販売されていました。 

 

1 円下げる販売戦略なんて無意味ですので、あなたはコメントで勝負 

しましょう！ 

 

 

コメントが重要だと再認識して頂けましたか？ 

 

本レポートをお読み頂いたなら即コメントを変更しましょう！！ 

 

 

 

 

それと 

 

 

販売実績をご覧になれば気がついたかと思いますが、私は全ての 

商品を FBA（フルフィルメント by Amazon）出品しています。 

 

 

最安値よりも高値で購入頂けるのが FBA です！ 

 

 

本レポートのコメント＋FBA 出品は最強の組み合わせですので、必ず

活用してください。 

 

稼げる金額、利益が変わってきます！！ 

 

まだ FBA を導入していない方の為に、簡単にメリットとデメリット

をお伝えします。 

 

FBA 出品している方は読み飛ばして頂いてかまいません^^; 
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FBA を利用しよう 
 
FBA（フルフィルメント by Amazon）とは 

 

Amazon が梱包から発送まで一括して対応してきれますし、返品や 

返金対応まで Amazon が対応してくれます。 

 

FBA のメリットをお話すると 

 

★購入者の支払方法や発送まで Amazon で販売している商品と同じ。 

 

（代金引換対応・コンビニ・ATM・ネットバンキング・Edy 払い対応/

受け取りも可能なので購入されやすい） 

 

※特にマニア向け商品は FBA が圧倒的に売れやすい！！ 

（家に届いて困るような商品とか・・・） 

 

 

★購入者が通常送料無料になるから売れやすい！ 

 

 

★返金や返品のトラブルも全て Amazon にて対応。 

（輸送中の事故なども） 

 

 

★仕事していても、遊んでいても、Amazon が注文管理から発送や 

梱包までも対応してくれるので「ほったらかし」でも売れる。 

 

 

このようなメリットがあります。 

 

 

時間がないサラリーマンの方は絶対に利用すべきサービスです。 
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FBA を利用する事で、発送や梱包にかかる時間をリサーチに使う事で

稼げる金額も変わってきます！ 

 

 

但し若干のデメリットもあります。 

 

★特典付き商品（ポスター、キーホルダー、クリアファイル等）を

同梱して販売してくれない場合がある。 

 

※この特典付き商品の件でAmazon担当者と直接電話にて相談した事

があります。 

 

結局、私は同梱できましたが、できない特典のサイズ（特に折り曲

げ厳禁のポスター）や「担当部署」によって対応が違います。 

同梱できない特典付き商品があると認識で構いません。 

 

 

デメリットがもうないです^^; 

 

 

デメリットを探すのが苦労するくらいメリットしか感じませんので 

FBA は利用してください！ 

 

 

FBA 申し込みはこちら 

⇒フルフィルメント by Amazon 

 

 

FBA について出品～発送までの一連の流れを詳しく解説している 

レポートがありましたので、こちらを参考にしてください。 

 

⇒Amazon で CD，DVD を効率的に売る方法～FBA 利用でらくらく販売 

 

 

FBA 出品して「自由な時間」を作ってくださいね。 

http://www.amazonservices.jp/jp/services/fulfillment-by-amazon.htm?ld=AZJFBAFooter
http://mailzou.com/get.php?R=34716&M=21992
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おわりに 
 
最後までこのレポートをお読みいただきありがとうございます。   

 

◆ 発行者情報◆   

 

【プロフィール】  

私の人生を全て公開しています。実績や某有名塾に・・・ 

   ↓ 

MARU 詳細プロフィール 
 

 

 

 

【メールマガジン】 

ネットビジネス初心者の方やノウハウコレクター脱出する為、 

稼ぐための近道をお伝えしています。 

某有名塾に○つも所属していますので正しい情報がわかります！！ 

   ↓ 

ネットで稼ぐための正しい道案内 
 

※本レポートが少しでも役にたったと感じて頂けたなら、捨てアド

で登録した場合はメインアドレスで登録お願い致します。 

せっかくお会いできた御縁ですから。 

 

 

 

【メールアドレス】 

info@marusunso.com 
 ご質問、ご相談、当レポートの感想などお待ちしております。 

  

 

最後までお付き合い頂き、本当にありがとうございます。 

http://maru01.com/maru/10/
https://1lejend.com/stepmail/kd.php?no=127003

